
 
 

 
 

 استارتاپ چیست؟ چطور می شود یک استارتاپ موفق داشت

ار کوچک هزار کسب و ک 500طبق آمارهاي موجود در زمینه کسب و کارهاي کوچک، در ایران چیزي بالغ بر 
اشتن یک دجمله  دلایل را براي راه اندازي یک استارت آپ ازوجود دارد. هنگامی که شما برخی از رایج ترین 

مت ست به ایده کسب و کار منحصر به فرد، طراحی حرفه اي به همراه انعطاف پذیري بالا براي رشد، حرک
سب و کت که استقلال مالی و سرمایه گذاري و مواردي از این قبیل را در نظر بگیرید، هیچ جاي تعجب نیس

  .نرخ بالایی در سطح کشور گسترش یابندکارهاي کوچک با 

ارها، حداقل دو تنها حدود نیمی از کسب و ک .اما هر کسب و کار کوچکی، نمی تواند به موفقیت دست پیدا کند
ی نابنابراین زم سال باقی مانده است و کمتر از یک سوم آن ها می تواند وارد پنجمین سال فعالیت خود شوند.

قعی لش وابدیل به یک صاحب کسب و کار شوید، در حقیقت در حال ورود به یک چاکه تصمیم می گیرید تا ت
واهید می خ هستید. پرداختن به مواردي که در ادامه گفته می شود و دنبال کردن تمام مراحل، هنگامی که

 .کاري را شروع کنید، پایه اي براي موفقیت کسب و کار شما خواهد بود

پیدا  بزرگ واستارت آپ ها جایگاه ویژه اي در حوزه کسب و کارهاي کوچک  با پیشرفت علم و گسترش فناوري
  .کرده اند

کاري که مبتنی بر  اما هر کسب و .استارتاپ نوعی کارآفرینی مدرن و فعالیتی است که بر پایه فناوري قرار دارد
 ه نوعی از موبایل،آپ ها ب با این وجود کلیه استارت .فناوري اطلاعات و ارتباطات باشد لزوما استارت آپ نیست

ینان ن کارآفرا هماهوب، اینترنت و تکنولوژي استفاده می کنند. شاید در نگاه اول بعضی فکر کنند که استارتاپ 
ها و کانما در هستند. اما کارآفرینی فرآیندي است که یک مدل کسب و کار مشخص را تنها با تیم هاي جدید ی

ی علاوه بر یعن .ها ساخت یک مدل کسب و کار جدید استد. ولی کار استارتاپکنهاي جدید بازآفرینی میزمان
، ع مورد استفاده(محصولات،روش توزیع،فعالیتها و مناب آن اجزاي ، کار و کسب کاري تیم و زمان مکان، تغییر

ر صورت گیرد و نتیجه آن ددهد. کاري که با ابهام و ریسک بالا انجام میتغییر می هم را) …مشتریان هدف و 
  .موفقیت، خلق ثروت زیاد براي صاحبان استارت آپ است

ت. دیده اس دیگر معمولا کارآفرین اجزاء مدل کسب و کار خود را می شناسد و نمونه واقعی آن را در محیط هاي
دف براي رهاي هاجزاي، ناشناخته و همچنین داراي ابهاماتی است. حتی بازاولی براي استارتاپ بعضی یا همه 

سب و کمدل  تیم استارتاپی، در حد فرضیه و حدس و گمان است. ضمنا گسترش پذیر بودن و تکرار پذیر بودن
 .کار استارتاپ هم با ابهام مواجه است



 
 

 
 

 

 گامهاي راه اندازي یک استارتاپ

 بازار وهدفتحقیق و بررسی در مورد  .1

اجرا قابل  عملی واقعاًوردارید اي که در سانجام تحقیقات در مورد بازار اولین قدم براي تعیین آن است که آیا ایده
. در کنید کنید درروند انجام کاري ناصحیح است آغازاست یا خیر؟ تحقیق خود را با نوشتن آنچه فکر می

 ه و آن راي غلط برداشتپ جدید باري را از روي دوش یک پروسهاندازي استارت آحقیقت شما قصد دارید با راه
  .یدساده کنید. پس لازم است متن خود را روي کاغذ نوشته و آن را در مقابل چشمان خود قرار ده

ي رخهچر یک اند و با شما در مورد وجود این مسئله دتصور کنید چند نفر مثل شما به این مشکل فکر کرده
وید. شاکره هاي پیشنهادي خود وارد مذحلها در خصوص راهد؟بهترین کار این است که با آنانخراب حرف زده

 خریده و ز شماااندازي کردید آن را این افراد در حقیقت همان کسانی هستند که وقتی استارت آپ خود را راه
ین ز آن برسید اواب روشنی ااي که در بررسی و سؤالات خود باید به جتنها نکته .جزو مشتریان شما خواهند شد

هاي موجود یدهاي کافی مفید، حلاّل مشکلات و متفاوت از سایر اندازهاي که در سردارید بهاست که آیا ایده
دي را براي توانید قدم بعباشد تا مطمئن شوید می” بله“خواهد بود یا خیر؟ پاسخ این پرسش قطعاً باید 

  .اندازي استارت آپ خود برداریدراه

ي راحل بعدمدارید تا در نکته اي که می بایست به آن توجه کنید این است که باید مستندات این تحقیق را نگه
 .ردخواهد ک گذاران کمکاز آن استفاده کنید. این اسناد در آینده به شما در جذب سرمایه و قانع کردن سرمایه

 
 

 ایجاد یک طرح توجیهی کسب و کار  .2

کار ، برنامه اي  یک طرح کسب و .نامه دارید تا ایده استارت آپ را به واقعیت تبدیل کنیدشما نیاز به یک بر
ب و ي همه کسد برااست که کسب و کار شما را از مرحله راه اندازي تا مرحله رشد هدایت خواهد کرد، و این بای

  .کارهاي جدید باشد

  .انواع مختلف کسب و کار وجود داردخبر خوب این است که انواع مختلفی از طرح هاي تجاري براي 
اگر قصد دارید از یک سرمایه گذار یا موسسه مالی حمایت مالی بگیرید، یک طرح کسب و کار سنتی ضروري 
است. این نوع طرح کسب و کار به طور کلی طولانی و کامل است و مجموعه اي از بخش هایی دارد که سرمایه 



 
 

 
 

 .ده شما به دنبال آن ها هستندگذاران و بانک ها در هنگام تایید ای

ی ه کارهایود، چاگر که به دنبال حمایت مالی نباشید و تنها بخواهید بررسی کنید که براي رسید به اهداف خ
 ید به آنخواه باید انجام داد، یک طرح کسب و کار ساده یک صفحه اي می تواند به شما در مورد آنچه که می

اري ککار  ، کمک کند. در حقیقت، شما حتی می توانید یک طرح کسب ودست پیدا کنید و نحوه رسیدن به آن
ارت آپ ي استرا در پشت یک دستمال کاغذي ایجاد کنید و در طول زمان آن را بهبود بخشید. نوشتن طرح برا

 .باشد شما، به هر شکل و در هر قالبی که باشد، همیشه بهتر از این است که هیچ چیزي وجود نداشته

 
 

 برنامه ریزي مسائل مالی .3

 ویه دارد ي اولشروع کسب و کار کوچک نیاز به پول زیادي ندارد، اما شروع کسب و کار نیاز به سرمایه گذار
ینه اشید. هزباشته همچنین شما باید توانایی پوشش هزینه هاي در حال انجام کار ،قبل از دستیابی به سود را د

جاري، تمه، نام ی، بی(مجوز ها، گواهی نامه ها، تجهیزات، هزینه هاي حقوق هاي اولیه راه اندازي یک کسب و کار،
نی می پیش بی ی کههای هزینه و) …تحقیقات بازار، موجودي، علامت تجاري، مراسم افتتاح بزرگ، اجاره ملک و

، لیغاتبتابی و بازاری ماه براي پیشبرد کارتان به ان نیاز دارید (اجاره، خدمات آب و برق، 12کنید، حداقل براي 
ورد و ا را براهزینه تولید، لوازم، هزینه هاي سفر، حقوق کارمندان، حقوق و دستمزد خود، و غیره). همه ي این ه

 .جمع کنید، مقدار سرمایه اولیه ایست که شما نیاز دارید

 :جود داردلی وامحالا که دریافتید سرمایه اولیه اي که نیاز دارید چقدر است، راه هاي مختلفی براي تامین 

 سرمایه گذاري شخصی  •
 وام هاي کوچک تجاري  •
 کمک هاي کوچک تجاري •
 تامین جمعی سرمایه •

ترپ وت اسبیکی دیگر از روش هایی که استارت آپ ها براي آغاز کار می توانند انجام دهند، تحت عنوان 
ار خود کاست)  آنچه که ضروريشناخته می شود؛ به این معنی که شما با حداقل سرمایه مورد نیاز (فقط براي 

  .را آغاز کنید

 



 
 

 
 

البته همانطور که احتمالا شما نیز حدس می زنید، بهترین گزینه ترکیبی از روش هاي ذکر شده فوق است. به 
این ترتیب که با توجه به هدف خود، ترکیبی از بین موارد ذکر شده را انتخاب و برنامه اي براي جذب سرمایه اي 

 .ازي استارت آپ خود نیاز دارید، تنظیم کنیدکه جهت راه اند

 
 

 ي استارت آپ خود ثبت و ایجاد مالکیت امن معنوي براي ایده .4

خواهید آن را عملی کرده و استارت آپ خودتان را ي نابی در سر داشته و حتماً میوقتی مطمئن شدید که ایده
ترین خطرات دزدیده هدید کند بشناسید. یکی از مهمي خطراتی که ممکن است آن را تاندازي کنید باید همهراه

 Intellectual ي خود پیش از هر کاري براي آن مالکیت معنوي یاشدن طرح شما است. براي حفظ ایده

Property یا IP شود که توسط فرد یا شرکت، براي حقوق ایجاد کنید. مالکیت معنوي به فرآیندي گفته می
حق چاپ، علائم تجاري و ثبت برندها توان بههاي آن میشود. ازجمله مثالمربوط به یک محصول ایجاد می

یکی از عوامل موفقیت شرکت و براي محصول یا استارت آپ شما بسیار حیاتی است و پروتکل اشاره کرد. این
که هاي مشابه خواهد بود. ضمن آنمناسبی براي محافظت از عامل تمایز استارت آپ شما از سایر طرح

 که براي استارت آپ خودگرکسی امکان دزدیدن طرح و ثبت آن را به نام خود نخواهد داشت. تنها درصورتیدی

IP داندتواند از مالکیت معنوي شما دفاع کرده و آن را براي شما میداشته باشید قانون می. 

 
 

 انتخاب ساختار کسب و کار  .5

 شرکت تضامنی، یک شرکت با مسئولیت محدود کسب و کار کوچک شما می تواند یک شرکت خصوصی، یک

(LLC)  یا یک شرکت سهامی باشد. ساختار کسب و کاري که انتخاب می کنید،روي خیلی از فاکتورها از جمله
  .نام تجاري شما، میزان مسئولیت شما، بر نحوه تأمین مالیات شما تاثیر می گذارد

کرد و  ما رشدانتخاب کنید، و سپس هنگامی که کسب و کار ششما می توانید یک ساختار اولیه کسب و کار را 
  .بزرگ تر شو و احساس نیاز کردید می توانید ساختار خود را تغییر دهید

حسابدار عمومی  CPA بسته به پیچیدگی کسب و کار شما، ممکن است در یک مشاوره ازنمایندگی یا



 
 

 
 

 .و کار انتخاب کنید شده، مطمئن شوید که چه نوع ساختاري را براي کسبگواهی

 
 

 نام تجاري خود را انتخاب و ثبت کنید  .6

 اسم خوب ید یکنام کسب و کار شما ،تقریبا در همه جنبه هاي کسب و کار شما تاثیر گذار است، بنابراین با
مام به ت انتخاب کنید. هنگام انتخاب گزینه هاي خود براي نام کسب و کارتان، اطمینان حاصل کنید که

ر دسی کنید که آیا هنگامی که یک نام براي استارت آپ خود انتخاب کردید، برر. هاي بالقوه فکر کرده ایدپیامد
  .حال حاضر علامت تجاري شرکت دیگري هست و یا کسی از این نام استفاده می کند یا نه

ورت ه مشبنفر  ي کافی دقت، صبر و حوصله به خرج دهید و آن را با چندیناندازهدر انتخاب این کلمه به
 .اندازي استارت آپ و البته خوش آوا باشدبگذارید. برند شما باید متناسب باهدف شما از راه

 
 

 اي مطابق با عنوان برند ثبت دامنه  .7

منه ست که دااد این سرعت و بعد از انتخاب نام برند خود باید انجام دهیدر راه اندازي استارت آپ کاري که به 
یجاد د را اي اختصاصی استارت آپ خوهاي اجتماعی صفحهبرند خود ثبت کنید. و در تمام شبکهاي با عنوان 

 .اشیدباشته سرعت شروع به درج مطلب کنید اما حتماً صفحات را در رزرو خود دکنید. هرچند لازم نیست به

 
 

 تعریف موارد و موضوعات قابل انجام در طرح استارت آپ .8 

کنید. ي خود ارائه میبااهمیت است. در حقیقت معنی آن تعریف درستی است که از مجموعهاین موضوع بسیار 
اي هآیند جهت است که درها مشاوره کنید. اهمیت این موضوع ازآندر این خصوص با یک کارشناس ثبت شرکت

آپ و  ستارتاز اچندان دور با موضوعاتی همچون مالیات بر درآمد روبرو خواهید شد و تعریفی که امروز نه
 .مثال براي مالیات باید بپردازیدعنواني مبالغی است که بهکنندهکنید تعیینشرکت خود ثبت می

 



 
 

 
 

 

 دریافت مجوزهاي مربوطه . 9

 اع مختلف. انوبخواهید یا نخواهید، کاغذ بازي بخشی از روند راه اندازي یک استارت آپ و یا کسب کار است
ع کنید د شروک وجود دارد که شما باید بسته به نوع استارت آپی که می خواهیمجوزهاي کسب و کار هاي کوچ

ید چه یق کنو جایی که در آن قرار دارید، در خواست مجوزهاي لازم را می دهید. براي این کار باید تحق
 .مجوزهایی در طول فرآیند راه اندازي استارت آپ شما اعمال می شود

 
 

 انتخاب سیستم حسابداري .10

ا کی از مهمترین سیستم هاي کسب و کارهاي کوچک یک سیستم حسابداري است. سیستم حسابداري شمی
د، نظیم کنیتا را براي ایجاد و مدیریت بودجه شما لازم است، می توانید با کمک این سیستم، نرخ ها و قیمت ه

ي حسابدار یستمستوانید خود  تجارت یا معامله با دیگران انجام دهید و مالیات خود را محاسبه کنید. شما می
هد. اگر جام دخود را کنترل کنید یا یک حسابدار را استخدام کنید تا کارهاي محاسباتی و حسابداري را ان

نتخاب مان ازتصمیم گرفتید خودتان کسب و کاري را شروع کنید، اطمینان حاصل کنید که این سوالات را در 
 .نرم افزار حسابداري در نظر گرفته اید

 
 طراحی داخلی شرکت اداري استارت آپ

 انتخاب مکان استارت آپ .11

 يریک فضاي ادا خانه،-انتخاب و راه اندازي محلی براي استارت آپ شما، اهمیت دارد؛ اینکه آیا شما یک دفتر
  .مشترك یا خصوصی دارید و یا یک محل خرده فروشی

و کار  حل کسبکارتان فکر کرده و مطمئن شوید که مشما باید درباره مکان، تجهیزات و تنظیمات کلی کسب و 
ي کسب و کار همچنین در مورد این مساله که آیا می خواهید فضا .شما براي نوع کسب و کار شما مناسب است
 .خود را اجاره کنید یا بخرید نیز باید فکر شود

 



 
 

 
 

 

 تیم خود را آماده کنید  .12

اصل کنید که براي اطمینان ح .نید، اکنون زمان انجام این کار استاگر تصمیم دارید کارکنان خود را استخدام ک
 ارند، رارار دپر کردن مشاغل توسط افراد مناسب زمان کافی داشته و مسئولیت هاي شغلی که در هر موقعیت ق

نکاران از پیما وپاري سدر نظر بگیرید. اما اگر می خواهید کارکنان را استخدام نکرده و به جاي آن، کار را برون 
هاي قرارداد وستجو مستقل استفاده کنید، اکنون زمان کار با یک وکیل یا نماینده رسیده تا کارهاي مربوط به ج

 .شما را انجام دهد

 
 

 استارت آپ خود را ارتقا دهید  .13

ما می ید. شهنگامی که کسب و کار شما در حال اجرا است، باید شروع به جذب مشتریان و مصرف کنندگان کن
صول اولیه و ایجاد یک طرح بازاریابی بر اساس ا (USP) بایست با نوشتن یک پیشنهاد فروش منحصر به فرد

ید میم بگیرید تصشروع کنید. سپس، ایده هاي بازاریابی استارت آپ هاي مشابه خود را شناسایی کرده تا بتوان
 .کنید که چگونه می توانید کسب و کار خود را به طور موثرتر ترویج و تبلیغ

 

 عواملی که باعث نابود شدن استارتاپ شما می شود

  . مزي کنیعدم نیاز بازار : یعنی به جا نو آوري و توجه به نیاز بازار یک استارتاپ راه اندا •
ل شتر دنباردم بیمپس اولین قدم اینه که تحقیق کنیم که بازار به چه نوع استارتاپ هایی نیاز دارد و 

 .چه چیز هایی هستند
 . کمبود بودجه : به دو صورت ممکنه کمبود بودجه براي ما دردسر ساز بشه •

  . یمته باشیکی اینکه ما از اول سرمایه ي مناسب براي راه اندازي استارتاپ را در اختیار نداش
ین اکردن  دیگر اینکه بودجه کافی براي کسب و کار ما در دسترس بوده ولی ما مدیریتی براي خرج

 .بودجه نداشتیم
  .اریددفعال  تیم نادرست : شما براي راه اندازي یک استارتاپ نیاز به یک تیم متخصص با انگیزه و •

 .در غیر این صورت انتظار نداشته باشید که موفق شوید



 
 

 
 

 تحلیل  خارج شدن از رقابت : خیلی از استارتاپ ها بعد از اینکه به یک جایگاه خوبی رسیدند دیگر به •
صورتیکه شما دائما باید رقباي کسب و کار خود را بشناسید و تحلیل کنید. پس  در .پردازند نمی رقبا

 .هیچوقت از بازار رقابت خارج نشوید
حصولی که داي کار براي مابت در اي مشتري هیچ که بدانید را نکته این قیمت گذاري نامناسب :  •

 ار خودآغار کسب و ک هرچند با کیفیت است ولی قیمت بالایی دارد پول خرج نمیکند.پس اگر در
ید ی توانمحصولتان هر چقدر هم که مرغوب باشد به قیمت بالایی براي فروش بگذارید انتظاري نم

 .داشته باشید که فروش خوبی هم داشته باشید
ي بعد از یعنی هیچ تغییر و نوآور محصول ضعیف : اگر همیشه خدمات ومحصولاتتان به یک شکل باشد •

داشته  ذابیتیید نمی توانید توقع داشته باشید که در بازار براي مشتري جیک مدت در آن ایجاد نکن
 .باشید

ن پیش آا طبق نداشتن یک استراتژي : هر کسب و کاري نیاز به یک برنامه ي دقیق و استراتژي دارد ت •
 . بروید

س اگر قصد پ دارد تبلیغات نا مناسب : همانطور که می دانید تبلیغات تاثیر به سزایی در استارتاپ شما •
 .باشد نداشته شما براي  تبلیغات دارید حواستان باشد که کی و کجا تبلیغ می کنید که

تري بی نظر مشوتوجه نکردن به نظر مشتري : خیلی از کسب و کار ها بعد از مدتی دیگر به خواسته ها  •
  .همین امر باعث سقوط استارتاپ آن ها می شود .توجه می شوند

 .بدانید که نظر مثبت مشتري براي بقاي کار شما الزامی استاین نکته را همیشه  •
حصولاتی که م از خیلی.است کرده خود دگیر را ه کار%  15 مورد این  زمان نامناسب معرفی محصول : •

 .دجه کنیدر زمان مناسبی معرفی نشده اندموفقیت چندانی کسب نکرده اند.پس به این نکته هم تو
بنا به  ز مدتیاخیلی از افرادي که کسب و کار خوبی هم داشته اند بعد  بی رحمی نسبت به استارتاپ : •

تلاش  و  وجهدلایل مختلف خانوادگی و مشکلات به وجود آمده نسبت به کار خود بی رحم می شوند و ت
 .سابق را ندارند

 .عدم هماهنگی سرمایه گذار ها: هر سرمایه گذاري در کار نظر خود را دارد •
  .آید می وجود به مشکلات یکسري بشه دقت خیلی ها آن همه نظرات به  اگر

ر راتژي کااس استدر این مورد سعی کنید همه ي ایده ها را از یک فیلتر رد کنین تا ایده اي که بر اس •
 .شماست انتخاب شود

  .% از کسب و کار ها به همین دلیل از بین می روند10تغییر مسیر نادرست :  •
هانی در یر ناگخیلی از کارفرما در نیمه هاي راه تصمیم به تغییر مسیر می گیرند ولی این تغییر مس •

 .که به طور کلی باعث نابودي آن استارتاپ می شودخیلی از موارد غلط انتخاب می شود 



 
 

 
 

تی اینکه شما بعد از مد .نبودن اشتیاق : وجود اشتیاق به کار لازمه ي ادامه ي آن کسب و کار است •
نسبت به کارتان سرد می شوید نمی توانید توقع داشته باشید آینده ي کاري خوبی در پیش رویتان 

 .باشد
ار در جایی قرار کبه این معنا که یک  .% استارتاپ ها با این چالش مواجه می شوند9موقعیت مکانی بد :  •

 .می گیرد که هیچ ایده و خلاقیت براي آن وجود ندارد
ر نظر ه ي مناسب دباید بودج شروع از قبل استارتاپی هر براي   لاقه ي سرمایه گذار :کمبود سرمایه و ع •

 .گرفته شود وگرنه در میانه هاي راه با شکست مواجه می شود
  .% کسب و کار درگیر این مسائل می شوند8چالش هاي قانونی غیر منتظره : حداقل  •

  .کنهدور ب ه ما را از مسیر اصلی و هدفماندر حین کار ممکنه به یک سري چالش هایی بر بخوریم ک
 .در صورت مقابله نکردن با آن ها مشکلات زیادي به وجود می آید

ه می ن استفادخودشا استفاده نکردن از شبکه هاي عامه : اگر بنیان گذاران به اندازه اي که از ارتباطات •
 . نندتراکنشی را جذب ک کنند از ارتباطات سرمایه گذاران استفاده نکنند عملا نمی توانند

  .ی شوندم% کسب و کار به این مشکل دچار 8استیصال و بی رقمی : بر اساس آمار هاي گرفته شده  •
تلف عموما و درگیر شدن بین موضوعات و چالش هاي مخ .بنیان گذاران عموما زندگی متعادلی ندارند
 .باعث استیصال و بی رقمی در آنان می شود

  .استراتژي : فقط یک ایده براي یک استارتاپ کافی نیست تغییر مسیر و نداشتن •
زمه رود لابهدف و بعد از آن داشتن یک استراتژي قوي که در میان مسیر همه چیز بر اساس آن پیش 

 . ي ادامه ي بقا شما در بازار است

 

 معرفی چند استارتاپ موفق ایرانی

شود، از آورده می استارتاپ موفق ایرانی را بررسی خواهیم کرد. دقت کنید که مواردي که در ادامه 6در اینجا 
 تفاده ازید اساند. پس در حال حاضر، شااند و به یک پایداري و ثباتی رسیدهحالت استارتاپی خود خارج شده

 آنها فیمعر براي تاپاستار ، ما از کلمهکلمه استارتاپ براي آنها صحیح نباشد، اما براي نمونه و براي درك بهتر
 .کنیممی استفاده

 دیجی کالا.1

 توسط موفق، کاملاً آپ استارت این .کالاستترین استارتاپ ایرانی که تا به الان روي کار آمده، دیجیقطعاً موفق



 
 

 
 

ترین فروشگاه اینترنتی در خاورمیانه اندازي شد و در حال حاضر، بزرگراه 1385 سال در محمدي برادران
که آنها یک دوربینی را براي  بوده این محمدي برادران گفته طبق کالا،دیجی اندازيشود. دلیل راهمحسوب می

اندازي ایده راهشوند که لنز دوربین تقلبی است و همین مورد، کنند، اما پس از مدتی متوجه میعکاسی تهیه می
 .دهدکالا را در ذهن آنها شکل میدیجی

اینکه  ود تابکالا پیداست، فعالیت اولیه آنها در حوزه فروش محصولات دیجیتالی همانطور که از نام دیجی
کالا تنها یجیلیه درسانند. پرسنل اوکالا، انواع مختلف محصولات را در آن به فروش میرفته با توسعه دیجیرفته

 .کالا مشغول فعالیت هستندنفر بود که در حال حاضر، هزاران نفر در دیجی 5

 آپارات .2

، اولین آپارات .اندازي شدراه 1389استارتاپ بعدي که قصد معرفی آن را داریم، آپارات است که در سال 
که خیلی زود با استقبال کاربران و مخاطبان مواجه شد. این سرویس  سرویس اشتراك ویدیوي ایرانی است

ها اکنون، میلیوناندازي شد که همپرداز صبا (صباایده) راهمحبوب اشتراك ویدیو، توسط شرکت فناوران ایده
غات است. منبع درآمد آپارات، در اکثر موارد به شکل تبلی .کنندکاربر ویدیوهاي خود را در آپارات بارگذاري می

 .هاي اشتراك ویدیو مانند یوتیوب دانستشاید دلیل رشد سریع آپارات را بتوان فیلتربودن دیگر سرویس

 کافه بازار.3

روید) ایل (اندهاي موبترین استارتاپ هاي ایرانی است که در حوزه دانلود اپلیکیشنکافه بازار نیز یکی از موفق
ترین برداري شده، در حال حاضر محبوبپلی نسخهسرویس گوگلکند. این سرویس محبوب که از فعالیت می

لیکیشن، ین اپاشود و روند سوددهی بسیار خوبی را داشته است. در اپلیکیشن ایرانی در این زمینه محسوب می
وبی بسیار خ اربريها و نرم افزارهاي مختلف ایرانی و خارجی (اندروید) را نصب کنید که محیط کتوانید بازيمی

 .ا داراستر

 

 دیوار .4

 البته که است دیوار ترین استارتاپ در حوزه خود دانست،توان موفقیکی دیگر از استارتاپ هایی که آن را می
کنند. دیوار این امکان را در اختیار کاربران قرار فعالیت می نیز ایسام و شیپور مانند آن مشابه هايسرویس

در واقع شبیه پلی بین خریدار و  .هاي خود را درون آن قرار دهندصورت رایگان، آگهیدهد تا بتوانند بهمی

https://www.aparat.com/
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کند. دیوار براي بسیاري از شهرهاي ایران، محلی مخصوص به همان شهر را در اپلیکیشن خود فروشنده عمل می
رنظر گرفته است، یعنی اگر شما شهر خودتان را در این اپلیکیشن جستجو کنید، خواهید دید که موارد د

 .دهدمختلفی را به شما نشان می

 اسنپ .5

اندازي شد را هو توسط شهرام شاهکار را 1393ترین استارتاپ هاي ایرانی که در سال اما اسنپ، یکی از جذاب
کیفیت  وفق، با ارائهرانی دنیا دانست. این استارتاپ کاملاً مترین شرکت تاکسیبزرگ، Uber توان نمونه ایرانیمی

طرح مزودي خود را هاي عمومی، توانست بهتر نسبت به تاکسیبالا و پشتیبانی خوب و همچنین قیمت پایین
غول به مشاسنپ، در حال حاضر در چندین شهر بزرگ ایران  .کند که با استقبال خوب کاربران مواجه شد

توانید اسنپ یمفعالیت است که اگر شما در شهري مانند تهران باشید، به طور معمول در هر کجا و هر زمان، 
اما همچنان  دید، درخواست دهید. البته این استارتاپ، چند سال بعد رقیب بزرگی را به نام تپسی در کنار خود

 .شودترین استارتاپ در این حوزه محسوب میموفق

 لی باباع .6

 باباست. م علیهها را به شما معرفی کنم و آن در کنار استارتاپ هاي معرفی شده، قصد دارم یکی دیگر از آن
کند. الیت میتل فععلی بابا، استارتاپی است که در حال حاضر در زمینه رزور بیلط قطار، هواپیما، اتوبوس و ه

لبته اط کنید. و بلیصورت آنلاین، اقدام به رزربتوانید به دهد تااین استارتاپ موفق، به شما این امکان را می
هاي یشرفتها نیز پجداي از علی بابا، استارتاپ هاي موفق دیگري نیز مانند مستربلیط روي کار آمدند که آن

 .انداي را داشتهقابل ملاحظه

 

 سوالات متداول استارتاپی

 کنم؟چکار .من ایده دارم و میترسم ایده ام دزدیده شود

ایده اصلا مهم نیست. در بدترین حالت وقتی کسب و کارتان را شروع کنید همه باید متوجه ایده شما شوند. 
اصلا نکته مهم این است که ایده باید اینقدر خوب باشد تا هزاران بار کپی شود. پس نگران دزدیده شدن ایده 

ترین موضوع را اجراي ایده خود بدانید که هیچ کس نمیتواند به اندازه صاحب ایده، آن ایده  مهم  خود نباشد و



 
 

 
 

 .را اجرا کند

 براي تبدیل ایده ام به استاتاپ چقدر باید هزینه کنم؟

فتن همه ظر گرنزمانی که براي ایده خود شروع به ترسیم بوم مدل کسب و کار و یا بوم لین می کنید، با در 
مشورت  ار همکخواهید بود که هزینه هاي خود را تا حد زیادي حدس بزنید. با یک مشاور کسب و  جوانب قادر

 .کنید تا در قسمت هزینه ها تجارب خودش را در اختیار شما بگذارد

 از کجا بفهمم براي پیاده سازي ایده ام به چه ابزارهایی نیاز دارم؟ 

ي یم هاتزم است. با کارشناسان فنی یا اعضاي فنی براي فهمیدن این موضوع کمی تحقیق و پرس و جو لا
سازي  مر پیادهاا در استارتاپی مشورت کنید و در مورد ایده خود به آن ها بگویید. مطمئنا تجربه هاي قبلی آن ه

ا خود پید ایده زمان کمتري از شما تلف خواهد کرد و موجب می شود که سریعتر راه درست را براي پیاده سازي
 .کنید

 اي پیاده سازي ایده ام، از کجا یک تیم پیدا کنم؟ بر

هایتان  تیمی حضور در رویدادهاي کارآفرینی و شبکه سازي با افراد مختلف می تواند به شما در انتخاب هم
ا حوزه بفراد کمک زیادي کند. چراکه در این رویدادها دغدغه افراد شرکت کننده بسیار مشابه است و این ا

 .رتاپ ها نیز، حداقل آشنایی مختصري دارند و همین امر بسیار مهم استکارآفرینی و استا

 https://chegoone.infoمنبع: 
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